
  

Saturday 25, July  2026   Online Seminar via ZOOM  09.00-12.00  

Benefits & Highlights   

 
 โรงพยาบาลรู้วธีิบังคบัใช้สิทธิ ซ่อม-เปลีย่น-ลดราคา-เลกิสัญญา กบับริษทัผู้ขายเคร่ืองมอืแพทย์ Lemon Law  
 ปกป้อง รพ. จากการถูกหัก "ค่าเส่ือมสภาพ" (Depreciation) เมื่อต้องคืนต้อง “คืน” หรือ “เลิกสัญญา” กับ

บริษทัผู้ขายเคร่ืองมอืแพทย์  (Seller)  
 เข้าใจข้อกฎหมายในการบริหารจัดการกบั บริษทัเคร่ืองมอืแพทย์ทีเ่ป็น Dealer / Distributor บริษทัข้ามชาติ  
 เทคนิคตีความ "ประเภทเคร่ืองมอืแพทย์" ป้องกนับริษทัผู้ขายใช้ช่องโหว่ทาง กม. เพือ่หลกีเลีย่งความรับผดิ 
 รพ.แก้ปัญหาการขอใช้สิทธิ “ซ่อมแซม” เคร่ืองมือแพทย์ บางประเภท เช่น “ประเภทใช้คร้ังเดียวทิง้” (Single-

Use Medical Devices) “ประเภทสอดใส่ในร่างกาย” (Implantable Medical Devices) 
 สิทธิในการ "ขอลดราคาสินค้า" (Price Reduction) แทนการเลิกสัญญา เมื่อผู้ขายซ่อมแซมไม่เสร็จภายใน

ระยะเวลา : เทคนิคต่อรองการค านวณมูลค่าการลดราคา  
 รพ.ใช้ประโยชน์จาก “ผู้แทนขายเคร่ืองมอืแพทย์” (Sales Rep) เช่ือมโยง ร่าง พรบ.Lemon Law “รพ.มีสิทธิให้ 

บริษทัผู้ขายเคร่ืองมอืแพทย์รับผดิผ่านการน าเสนอของ ผู้แทนฯ”  

ส้ินสุดการรอคอยกว่า 10 ปี สคบ.ดนั Lemon Law ผ่าน ครม.! 
โอกาส โรงพยาบาล เจรจาต่อรอง บริษทัผู้ขาย เคร่ืองมอืแพทย์  

วทิยากร จาก สคบ.  
นิติกรช านาญการ  ส านักงานคุ้มครองผู้บริโภค (สคบ.) 

ปริญญาเอก (กฎหมาย) ประเทศฝร่ังเศส  
ทุนรัฐบาลไทย (ตามความต้องการ สคบ.)   

รพ. รู้ทัน Lemon Law: เกราะป้องกนัความเส่ียง
และแนวทางปกป้องสิทธิโรงพยาบาลในการจดัซ้ือ

เคร่ืองมือแพทย์ 

Organized by : Unique Seminar & Training   

Call : 089-488-4535 หรือ  Email :   uniquethaitax@gmail.com    www.uniqueseminar.com   



 เหตุใด ร่างพระราชบัญญัติความรับผิดเพื่อความช ารุด
บกพร่องของสินค้า (Lemon Law) เป็นเคร่ืองมือส าคัญที่
จะเปลี่ยนสถานะของโรงพยาบาลจากการเป็น "ผู้แบกรับ
ความเส่ียง" มาสู่การมี "อ านาจต่อรองเชิงกฎหมาย"  

 
 สิทธิของ โรงพยาบาล ในฐานะ “ผู้ซ้ือ” (Buyer) ภายใต้ 

Lemon law ต่อ “บริษัทเคร่ืองมือแพทย์” ผู้ขาย (Seller)  
 

สิทธิ รพ. ในการเลอืกการเยยีวยา: โรงพยาบาล สามารถ
เลอืกให้ผู้ขาย (บริษทัยา เคร่ืองมอืแพทย์)  

 ซ่อมแซม  
 เปลีย่นสินค้าใหม่  
 ขอลดราคา หรือ  
 เลกิสัญญา 

 

สิทธิของ รพ.ในการโต้แย้ง กรณซ้ืีอยา เคร่ืองมอืแพทย์ผ่าน 
Dealer / Distributor ในประเทศไทย  

 นิยามศัพท์ “ผู้ขาย” ภายใต้ Lemon law  
 
 “ผู้จ าหน่ายสินค้าอย่างเป็นปกติธุระ” ภายใต้ Lemon law : 

เหตุใดจึงเป็นประโยชน์ต่อ รพ.  
 
 บริษัทยา บริษัทเคร่ืองมือแพทย์ ข้ามชาติ (MNEs) ท า

สัญญาซ้ือขาย โดยก าหนดว่า “สัญญานี้ต้องอยู่ภายใต้ 
CISG และ "ตัดกฎหมาย Lemon Law ของไทย” : รพ. 
ควรเจรจาต่อรองอย่างไร?  

 
 อนุสัญญาสหประชาชาติ ว่าด้วยสัญญาซ้ือขายสินค้า

ระหว่างประเทศ หรือ CISG คืออะไร เกี่ยวข้องกับ Lemon 
Law ไทย ได้อย่างไร?  

 
 ประเด็นการร่างและเจรจาสัญญาซ้ือขายสินค้าสุขภาพ 

เคร่ืองมือแพทย์ และ CISG (Opt-in / Opt-out)  

Lemon Law for Hospital : Are you ready?  

สิทธิของ รพ.ในการโต้แย้ง “การจ าแนกประเภทสินค้า” 
ภายใต้ Lemon Law  

 เหตุใด การจ าแนกประเภท สินค้าสุขภาพ เคร่ืองมือแพทย์ จึง
เป็นเร่ืองส าคัญอย่างยิง่ส าหรับ รพ. 

 
 ความหมายสินค้า ภายใต้ พรบ.เคร่ืองมือแพทย์ vs. Lemon 

law : ความเหมือนทีแ่ตกต่าง  
 
 สินค้าเคร่ืองใช้ไฟฟ้า เคร่ืองใช้อิเล็กทรอนิกส์ และเคร่ืองใช้ที่

เป็นเคร่ืองยนต์ : ความหมายภายใต้ Lemon law  
 
 แนวทางการจ าแนก “เคร่ืองมือแพทย์” เป็นสินค้าทั่วไป หรือ 

เคร่ืองใช้ไฟฟ้าอเิลก็ทรอนิกส์ 
 
 สิทธิ รพ.ในการหยิบยก IEC 60601 (Medical Electrical 

Equipment) โต้แย้ง บริษัทเคร่ืองมือแพทย์  
 
 Active Medical Device ตามแนว อย.ไทย :  รพ. ใ ช้ เพื่อ

โต้แย้ง บริษัทเคร่ืองมือแพทย์ ได้อย่างไร?  
 
 การแยกสัญญาส าหรับ เคร่ืองมือแพทย์ที่เป็น Electronics 

และ “อุปกรณ์เสริม” (Accessories) : ประเด็นที่ รพ. ต้องรู้ 
ตาม Lemon law  

 
 ประเด็นที่ รพ. ควรรู้ เพื่อเจรจาต่อรอง บริษัทยา เคร่ืองมือ

แพทย์  
 

สิทธิ รพ.เรียกร้องตาม “คู่มอืการติดตั้งหรือ
ประกอบ” (Installation & Manual Control)  

 บริษัทยา เคร่ืองมือแพทย์ ต้องรับผิดชอบหาก คู่มือการติดตั้ง
ไม่ถูกต้องหรือประกอบไม่ครบถ้วน ตาม Lemon law 

 คู่มือการใช้ เคร่ืองมือแพทย์ (Manual) จะต้องแปลเป็น 
“ภาษาไทย” ด้วยหรือไม่ ในบริบท Lemon law  

 เจรจาต่อรองให้บริษัทเคร่ืองมือแพทย์ ผู้ขาย ยอมรับว่า คู่มือ
การติดตั้งน้ัน “ถูกต้องสมบูรณ์” 



สิทธิในการผลกัภาระการพสูิจน์กรณสิีนค้าช ารุด
บกพร่อง ภายใต้ Lemon Law  (Right to the Shifting 

of the Burden of Proof for Product Defects) 
 “บทสันนิษฐานความช ารุดบกพร่องล่วงหน้า” Lemon 

Law คืออะไร?  
 
 ท าไมการผลักภาระการพิสูจน์สินค้าช ารุดแก่ บริษัทฯ จึง

เป็นผลดีต่อ โรงพยาบาล  
 
 กระบวนการตรวจรับและส่งมอบสินค้าของ รพ. (Pre-

delivery inspection : PDI) รับมือ Lemon law  
 

สิทธิเรียกให้ “ซ่อมแซม” สินค้า ภายในก าหนดระยะเวลา
ตามกฎหมาย Lemon law (Right to Demand Product 

Repair Within the Statutory Timeframe) 
 
 ก าหนดระยะเวลาในการซ่อมแซมสินค้า เคร่ืองมือแพทย์  
 
 รพ.เจรจาให้  “ซ่อมเสร็จภายใน 24 ชม. และผู้ขายต้อง

จัดหาเคร่ืองส ารอง (Backup) รุ่นเดียวกันหรือเทียบเท่ามา
ติดตั้งใน รพ.ใช้งานช่ัวคราวทันที” : ท าได้หรือไม่ ภายใต้ 
Lemon law?   

 
 รพ.ปฏิเสธการซ่อมแซมเพือ่ความปลอดภัยของผู้ป่วย 
 
 “เคร่ืองมือแพทย์ประเภทใช้คร้ังเดียวทิ้ง ” (Single-Use 

Medical Devices) : รพ.เจรจาขอให้ “เปลี่ยนสินค้า” แทน
การ “ซ่อมแซม” ได้หรือไม่ ?  

 
 “เคร่ืองมือแพทย์ประเภทสอดใส่ในร่างกาย” (Implantable 

Medical Devices)  
 
 รพ.แก้ไขปรับปรุงสัญญาห้ามซ่อมแซมส าหรับ “สินค้าใช้

คร้ังเดียวทิง้” (Single-Use) ได้หรือไม่ ภายใต้ Lemon law? 
 

Lemon Law for Hospital : Are you ready?  

สิทธิเรียก “ค่าเสียหายเพือ่ชดเชยการขาดประโยชน์จาก
การไม่มสิีนค้าใช้งานในระหว่างการซ่อมแซม” (Right to 

Compensation for Loss of Use During Repair) 
 
 สิท ธิ ในก า ร เ รี ย ก  " ค่ า เ สี ยห า ย เพื่ อ ชด เ ช ยกา รข าด

ประโยชน์" (Compensation for Loss of Use) คืออะไร? 
 
 ท าไมโรงพยาบาลถึงมีสิทธิเรียกค่าเสียหายส่วนนี?้ 
 
 วธีิการค านวณ "ค่าเสียหายเพือ่ชดเชยการขาดประโยชน์" 
 
 ค่าใช้จ่ายทีเ่กดิขึน้จริง (Out-of-pocket Expenses) 
 
 ค่าเช่าเคร่ืองมือแพทย์ทดแทน (หากต้องไปเช่าจากแหล่งอื่น

มาใช้ระหว่างรอซ่อม) 
 
 ค่าจ้างหน่วยงานภายนอก (Outsource) เพื่อให้บริการผู้ป่วย

แทนเคร่ืองทีเ่สียไป 
 
 ค่าเสียโอกาสทางรายได้ (Lost Revenue) 
 
 รายได้ที่โรงพยาบาลควรจะได้รับจากผู้ป่วยหากเคร่ืองมือใช้

งานได้ปกติ (โดยคิดค านวณจากยอดเฉลีย่รายวนั) 
 
 ค่าเสียเวลาและภาระจัดการ (Administrative Burden) 
 
 ค่าใช้จ่ายในการเคลือ่นย้ายผู้ป่วยไปยงัทีอ่ืน่ 
 
 ค่าเสียเวลาของบุคลากรทางการแพทย์ที่ต้องเสียไปกับการ

บริหารจัดการความวุ่นวายจากเคร่ืองมือแพทย์ทีช่ ารุด 
 
 กลยุทธ์การบันทกึหลกัฐาน (ต้องท าทนัททีีเ่คร่ืองเสีย!) 
 
 รับฟรี ไฟล์ ตัวอย่าง การอ้างสิทธิในหนังสือแจ้งเตือน 

(Notice Letter Addendum) 



สิทธิเรียกให้ “เปลีย่นสินค้า” กรณ ี“สินค้าช ารุดไม่เป็น
สาระส าคญั” (Right to Demand Product Replacement 

for Non-Material Defects) 
 “ความช า รุดบกพร่องที่ เ ป็นสาระส าคัญ” vs. “ไม่ ใ ช่

สาระส าคัญ” ในมิติเคร่ืองมือแพทย์  
 เคร่ือง X-Ray มีรังสีร่ัว ถือว่าเป็น ความช ารุดบกพร่องใน

สาระส าคัญ หรือไม่? 
 Minor/ Non-Material Defect มีแนวทางพิจารณาอย่างไร 

ส าหรับ รพ.  
 รายงานผลการทดสอบทางเทคนิค (Calibration Safety 

Report)  
 การแก้ไขเพิ่มเติมสัญญาซ้ือขายส าหรับ รพ. เพื่อแยกความ

ช ารุดบกพร่อง (Defect Classification)  
 
สิทธิเรียกให้ “เปลี่ยนสินค้าใหม่” ประเภทและชนิดเดียวกันทีไ่ม่

เคยใช้งานมาก่อนได้ทันท ีกรณทีีเ่ป็น “สินค้าช ารุดอันเป็น
สาระส าคัญ” (Right to Immediate Replacement with an Iden-

tical, Unused Product for Material Defects) 
 
 สิทธิการขอเปลี่ยนสินค้าใหม่ กับผลกระทบวิกฤติใน รพ. 

เช่น เคร่ืองมือแพทย์ ในห้องผ่าตัด  
 การตีความ “สินค้าช ารุดอันเป็นสาระส าคัญ” ในบริบท 

โรงพยาบาล  
 รพ.เจรจาให้บริษัทเคร่ืองมือแพทย์ “ซ่อมแซม” น้อยกว่า 

“ระยะเวลาซ่อมแซม” ใน Lemon law ได้หรือไม่ ?  
 “การเปลี่ยนสินค้าที่ก่อให้เกิดภาระเกินสมควรแก่ผู้ขาย” : 

แนวทางการพจิารณา “ภาระเกนิสมควร” 
 
 บริษัทเคร่ืองมือแพทย์ ปฏิเสธการเปลี่ยนสินค้าใหม่ โดย

อ้าง “ก่อให้เกิดภาระเกินสมควรแก่ผู้ขาย” (ม.15 Lemon 
Law) : รพ. มีแนวทางพจิารณาอย่างไร?   

 
 รพ.เจรจาขอ “ปรับเงื่อนไขเวลารับประกัน 7 วัน ให้เร่ิมนับ

เมื่อ รพ.เปิดใช้ในห้องผ่าตัด” : ท าได้หรือไม่ ภายใต้ Lemon 
law ? 

Lemon Law for Hospital : Are you ready?  

สิทธิขอลดราคาสินค้า กรณผู้ีขายซ่อมแซมไม่เสร็จภายใน
ก าหนดเวลา  (Right to a Price Reduction for  

Delayed Repairs) 
 สิทธิในการ "ขอลดราคาสินค้า" (Price Reduction) เมื่อ

ผู้ขายซ่อมแซมไม่เสร็จภายในระยะเวลาที่ก าหนด :  เหตุใด
ถือเป็น"มาตรการลงโทษทางแพ่ง"  

 สิทธิของโรงพยาบาล เมื่อครบก าหนดเวลาและยังซ่อมไม่ได้ 
โรงพยาบาลสามารถเลือก "ขอลดราคาสินค้า" แทนการเลิก
สัญญา (คืนเคร่ือง) ได้ 

 ท าไมโรงพยาบาลถึงควรเลือกใช้สิทธิ "ขอลดราคา" มากกว่า 
"เลกิสัญญา"? 

 การค านวณมูลค่าการลดราคา (ต้องลดเท่าไหร่จึงจะ
ยุติธรรม?) : ปัจจัยต่างๆ ที ่รพ. ควรรู้ เพือ่เจรจาต่อรอง  
 ความแตกต่างของมูลค่า 
 ภาระการซ่อมแซมในอนาคต 
 ค่าความเส่ือมเสีย 
 

 รับฟรี ไฟล์ ตัวอย่าง  “หนังสือแจ้งเตือนการใช้สิทธิขอลด
ราคาสินค้าเน่ืองจากซ่อมแซมไม่เสร็จภายในก าหนด” 

 รับฟรี ไฟล์ ตัวอย่าง  “บันทึกสถานการณ์ซ่อมและยืนยัน
ข้อเทจ็จริง”  (เพือ่เป็นหลกัฐานส าหรับ รพ.ว่าผู้ขาย “ซ่อมไม่
ส าเร็จ” หรือ “ซ่อมเกนิก าหนด”)  

 

สิทธิของ รพ.ในการโต้แย้งผู้ขายเกีย่วกบัการหัก “ค่า
เส่ือมสภาพอนัเกดิจากการใช้งานสินค้า” (Depreciation) 
ภายหลงั รพ. ใช้สิทธิ “เลกิสัญญาซ้ือขาย” (Right to Dis-

pute Unreasonable Depreciation Deductions Upon 
Contract Rescission) 

 ค่าเส่ือมสภาพ กรณี รพ.ใช้สิทธิเลิกสัญญา ภายใต้ Lemon 
law คืออะไร?   

 จุดเจรจาของ ฝ่ายจัดซ้ือ รพ. กบั บริษัทเคร่ืองมือแพทย์  
 
 การขอแก้ไขเพิ่มเติมสัญญาของ รพ. เกี่ยวกับ “สูตรค านวณ

ค่าเส่ือมสภาพล่วงหน้า” (Pre-agreed depreciation rate)  



สิทธิ รพ.  “เลกิสัญญา” กรณผู้ีขายซ่อมไม่เสร็จใน  60 
วนั, ปฏเิสธการซ่อม/เปลีย่น/ลดราคา หรือไม่สามารถ
เปลีย่นสินค้าช ารุดทีเ่ป็นสาระส าคญัได้  (Right to Re-

scission of Contract Under Specified Default  
Conditions) 

 การใช้สิทธิ "เลิกสัญญา" (Rescission of Contract) ภายใต้ 
Lemon law : อ านาจต่อรองของ รพ. 

 เงื่อนไขทีท่ าให้โรงพยาบาล "เลกิสัญญาได้ทนัท"ี 
 กรณีสินค้ามี "ความช ารุดในสาระส าคัญ" (Major Defect) 

แล้วไม่สามารถเปลีย่นได้  
 ผลทางกฎหมายเมื่อโรงพยาบาลประกาศ "เลกิสัญญา" 

 การคืนเงินเต็มจ านวน (Full Refund) 
 ดอกเบีย้ (Interest) 
 ค่าชดเชยการขาดประโยชน์ (Compensation for Loss 

of Use) 
 ส่ิงทีโ่รงพยาบาลต้องจ่าย (มุมมองของผู้ขาย) 

 สิทธิของผู้ขายในการขอหัก “ค่าเส่ือมสภาพจากการใช้
งาน” (Depreciation) 

 กลยุทธ์การเลิกสัญญา เพื่อบริหารความเส่ียงกฎหมาย 
Lemon law ต่อผู้ขายเคร่ืองมือแพทย์ 

 รับฟรี ไฟล์ ตัวอย่างร่าง "หนังสือบอกเลิกสัญญา" (Notice 
of Rescission)  

 
สิทธิของ รพ.ทีส่ามารถเรียกร้องสิทธิตาม Lemon Law ต่อบริษัท
ผู้ขายได้โดยตรง กรณบีริษัทใช้วธีิจัดซ้ือสินค้าผ่าน “บริษัทลสิซ่ิง

หรือสัญญาเช่าซ้ือ” (Leasing and Hire Purchase)   
 สิทธิ รพ.ในฐานะผู้เช่าซ้ือ ภายใต้ Lemon law (มาตรา 22) 
 รพ.ในฐานะผู้เช่าซ้ือมีสิทธิเรียกร้องให้  “ผู้ให้เช่าซ้ือ” หรือ 

“บริษัทผู้ขาย” รับผดิโดยตรง ได้หรือไม่ อย่างไร? 
 "สัญญาไตรภาคี" (Tripartite Agreement) ระหว่าง รพ. 

ผู้ให้เช่าซ้ือ และ บริษัทผู้ขายเคร่ืองมือแพทย์  
 สิทธิ รพ. ขอเลื่อนช าระค่าเช่าซ้ือตามสัญญาเช่าซ้ือในงวด

ต่อไป (ม.22 วรรคสอง) 
 สิทธิ รพ.ผู้เช่าซ้ือในการขอลดราคาสินค้า (price reduc-

tion)  

Lemon Law for Hospital : Are you ready?  

สิทธิ รพ.ผู้ซ้ือเคร่ืองมือแพทย์ ต่อ “ผู้แทนขายเคร่ืองมอื
แพทย์” (Sales Representative) 

 จริงหรือไม่ บริษัทขายเคร่ืองมือแพทย์ ต้องรับผิด ต่อ รพ.ผู้
ซ้ือ ผ่านทาง “ผู้แทนเคร่ืองมือแพทย์” ตามมาตรา 7 (3) Lem-
on law 

 
 ท าไม รพ.ในฐานผู้ซ้ือ เคร่ืองมือแพทย์ ต้องบริหารจัดการ 

"ผู้แทนขาย" (Sales Representative) รับมือ Lemon Law 
 
 ผู้แทนขายเคร่ืองมือแพทย์ ของบริษัทเคร่ืองมือแพทย์ ถือเป็น 

“การโฆษณา รับรอง” ตามมาตรา 5 Lemon law หรือไม่ 
อย่างไร? 

 
 รพ.ผู้ซ้ือเคร่ืองมือแพทย์ มีสิทธิเรียกให้ “ผู้แทนขายฯ” 

รับทราบการซ่อมแซม เปลี่ยน ลดราคา เลิกสัญญา หรือไม่ 
อย่างไร? 

 รพ.ในฐานะ ผู้ซ้ือเคร่ืองมือแพทย์ มีสิทธิให้ “ผู้แทนขาย” ลง
นามในเอกสารต่างๆ เพือ่รับรองเคร่ืองมือแพทย์ ได้หรือไม่ ? 

 รพ.รับฟรี ไฟล์ตัวอย่าง ใบเสนอราคา (Quotation) หรือ 
ภาคผนวกของสัญญาซ้ือขาย (Annex to Sales Agreement) 
เพือ่ให้ Sales ลงนามรับรอง 

 

สิทธิขอระงับหรือเลือ่นช าระค่าเช่าซ้ืองวดต่อไป ได้จนกว่า
จะได้สินค้าจะซ่อมเสร็จหรือผู้ขายส่งเคร่ืองใหม่ (Right to 
Withhold or Defer Subsequent Installment Payments) 
 "สิทธิในการระงับการช าระค่างวด" (Right to Withhold/

Defer Payments) :  เหตุใดจึงเป็น "อาวุธที่ทรงพลังที่สุด" 
ของโรงพยาบาล 

 สิทธิของ รพ. กบั “เคร่ืองส ารองเคร่ืองมือแพทย์” 
 รับฟรี ไฟล์ ตัวอย่าง "ร่างหนังสือแจ้งระงับการช าระค่างวด" 

ส าหรับ รพ. 

มาตรา 5 Lemon Law บัญญัตว่ิา “ผู้ซื้อมสิีทธิเรียกให้ผู้ขายรับผดิตาม 
"ค ามัน่ ประกาศ โฆษณา ค ารับรอง การกระท าด้วยประการใด หรือ



 

 

13:30 – 15:30                    ภาระภาษีมูลค่าเพิม่กบัธุระกรรมพาณิชย์อเิลก็ทรอนิกส์ ธุรกจิไอท ีและเทคโนโลยสีารสนเทศ
และการส่ือสาร 

                                           คุณชินภัทร วิสุทธิแพทย์   
                                           ผู้ เช่ียวชาญ และนักวิจัยด้านภาษีมลูค่าเพ่ิมกับธุรกรรมพาณิชย์อิเลก็ทรอนิกส์ , น.ม.(ภาษีอากร) 

มหาวิทยาลยัธรรมศาสตร์ 
 

  แนวทางการจดัเก็บภาษีมูลค่าเพ่ิมจากพาณิชยอิ์เลก็ทรอนิกส์ตามประมวลรัษฎากร  
 การจดัเก็บภาษีมูลค่าเพ่ิมกบัธุระกรรมพาณิชยอิ์เลก็ทรอนิกส์ของ OECD: หลกัการ แนวทางการ

ปรับใช้ 
 ภาระภาษีมูลค่าเพ่ิมกรณีการน าเขา้และส่งออกสินคา้ผา่นทางอิเลก็ทรอนิกส์ 
 การเสียภาษีมูลค่าเพ่ิมของธุระกรรมพาณิชยอิ์เลก็ทรอนิกส์ “กรณีการใหบ้ริการท่ีกระท าใน

ต่างประเทศและไดมี้การใชบ้ริการนั้นในราชอาณาจกัร ” (การน าเขา้บริการ) :กรณีตวัอยา่ง การ
วางแผน และแนวทางแก้ไข 

 การเสียภาษีมูลค่าเพ่ิมของธุระกรรมพาณิชยอิ์เลก็ทรอนิกส์  “การใหบ้ริการท่ีกระท าใน
ราชอาณาจกัรและไดมี้การใชบ้ริการนั้นในต่างประเทศ” (การส่งออกบริการ)  :กรณีตวัอยา่ง 
การวางแผน และแนวทางแก้ไข  

 การตีความของกรมสรรพากรตามหนงัสือขอ้หารือภาษีอากรเก่ียวกบัธุรกรรมพาณิชย์
อิเลก็ทรอนิกส์: แนวทางการวางแผน และระงบัขอ้พิพาทกบักรมสรรพากร  

 
                                           ภาระภาษีจากการจ้างงานนอกระบบ (Outsourcing) ส าหรับธุรกจิไอท ี พาณิชย์อเิลก็ทรอนกิส์
และโทรคมนาคม  
 

 ภาระภาษีเงินไดแ้ละภาษีมูลค่าเพ่ิมจากการจา้งแรงงานนอกระบบ (Outsourcing) 
 จะจดัเตรียม Outsourcing Agreement เพ่ือใหป้ระหยดัภาษีไดอ้ยา่งไร  
 กรณีศึกษาและแนวทางแกไ้ขปัญหา 

 
15:30 – 15:45         Coffee Break  
 
15:45 – 17:00        การวางแผนภาษีศุลกากรในการน าเข้าซอฟต์แวร์และฮาร์ดแวร์ 
         ดร.สิทธิชัย  พรหมสุวรรณ  
         Customs and International Trade Manager, Deloite Touche Tohmatsu 

Jaiyos Ltd.  

 

      การดาวโหลดสินคา้ท่ีไม่มีลกัษณะทางกายภาพหรือสินคา้ดิจิตอลจะตอ้งเสียภาษีศุลกากร โดย
ถือเป็นการน าเขา้สินคา้หรือไม่  

      แนวทางการตีความ “ค่าสิทธิและค่าธรรมเนียมใบอนุญาต” เพื่อประโยชน์ในการค านวณราคา

    

 

 

 
 

1) Name: ______________________________________________Position: ________________________________ 

Email:__________________________________________________ Mobile Phone:__________________________ 

2) Name: ______________________________________________Position: ________________________________ 

Email:__________________________________________________ Mobile Phone:__________________________ 

3) Name: ______________________________________________Position: ________________________________ 

Email:__________________________________________________ Mobile Phone:__________________________ 

4) Name: ______________________________________________Position: ________________________________ 

Email:__________________________________________________ Mobile Phone:__________________________ 

5) Name: ______________________________________________Position: ________________________________ 

Email:__________________________________________________ Mobile Phone:__________________________ 

Company: _______________________________________________________________ 

Tax ID No.:______________________________(   ) Head Office   (    ) Branch____________________________ 

Address: _______________________________________________________________ 

ADMINISTRATIVE DETAIL  EASY WAY TO REGISTER OR  ENQIURE 

ENQUIRIES  

Please  call  our   conference  administrator 

Tel: 089-4884535 if you need more Infor-

mation about the seminar. 

CONFERENCE DATE 

เสาร์ที ่25 กรกฎาคม พ.ศ.2569 
เวลา  9.00-12.00 น. 

สัมมนาออนไลน์ โปรแกรม ZOOM  

Lemon Law for Hospital : Are you ready?  

METHOD OF PAYMENT: 

(   ) Crossed cheque made payable to  

Unique Seminar & Training Co., Ltd.   

 

(   ) Bank Transfer to  

Unique Seminar & Training  Co., Ltd.   

  

(   )  SIAM COMMERCIAL BANK  

/ Chidlom    

Saving Account No. 008-2710867 

 

(   )  KRUNGSRI BANK /  

        Klongsan Branch   

Saving Account No.051-1-45661-5 
 

(Please kindly e-mail pay-in slip includ-

ing a copy of withholding tax document 

to   uniquethaitax@gmail.com) 

  TELEPHONE    : 089-488-4535 

ที่อยู่ในการออกหัก ณ ที่จ่าย  
 

บริษทั ยูนิค เซมินา แอนด์ เทรนนิ่ง จ ากดั   ( ส านักงานใหญ่ ) 
เลขที ่61 ถนนพระรามที ่2  ซอยพระรามที ่2 ซอย 27   
แขวงบางมด  เขตจอมทอง  กรุงเทพมหานคร 10150 

Tax ID No: 0105550042885 

ที่อยู่ในการจัดส่งเอกสาร  
นฤมล  แสงพระจันทร์ 

2/9 หมู่ 1 ถนนพระรามที่ 2 ซอย 25  แขวงบางมด   
เขตจอมทอง  กรุงเทพฯ 10150   

Fee for delegate (s)  

(Fee include Online Seminar,  

Materials, and Sample) 

 

One person 

 

 Two-Five  Persons  

 

Registration Fee   3,500.00      5,500.00 

VAT 7% (+)     245.00         385.00 

Withholding Tax 3% (-)     (105.00)        (165.00) 

TOTAL PAID   3,640.00      5,720.00 

          สัมมนาออนไลน์  ลงรายจ่ายได้ 200%   สนใจติดต่อ 089-488-4535  


